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Biostrukturanalyse: Miteinander zum Verkaufsabschluss

Vertriebliche Fuhrungskrafte und Mitarbeiter/Innen, die ihre Entwicklung aktiv vorantreiben wollen

Das Training hilft lhnen, lhre individuellen Méglichkeiten und Grenzen zu erkennen und Sie erfahren mehr tUber das ,Wesen“ |hrer Kunden. Es erleichtert das

Verstandnis flr Erfolge und Misserfolge und Sie lernen, Ihre persdnlichen Abschliisse zu steigern.

Die Teilnehmenden...

.. lernen das eigene Verhalten zu verstehen

.. erkennen ihre verkauferischen Potenziale und kdnnen diese ausschopfen
... verbessern die Kommunikation mit, und das Verstandnis fur ihre Kunden
.. hutzen ,die Umstande” beim Kunden, um sicherer und nachhaltiger zum

Verkaufsabschluss zu gelangen

Dauer: 1 Tag — Beginn: 10:00 Uhr; Ende: 17:00 Uhr

Teilnahmegebiihr, inkl. Ubungs- und Arbeitsmaterial, pro Person:
Verpflegungs- und ggf. Ubernachtungskosten, pro Person:

* 5 wichtige Schritte zur Selbsterkenntnis

* Verkauferischer Einklang im Verhalten gegenliber dem Kunden
* Umlenkung abschlussverhindernder Vorurteile

* Ermittlung des individuellen Kundenverhaltens

*Im Einklang mit dem Kunden zum Verkaufsabschluss

Termine finden Sie in unserer Ubersicht auf www.plum-partner de

389,00 € zzgl. 19% Mwst
89,00 € zzgl. 19% Mwst

Holen Sie sich individuelle Unterstltzung, die lhnen den Transfer in lhre personlichen Arbeitsablaufe nachhaltig sichert. Innerhalb der ersten 12 Wochen nach der

Teilnahme nutzen Sie zwei 15-mindtige Online-Coachings. Diese sind flr alle Teilnehmenden unserer offenen Trainings kostenfrei.
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