220 LB [VERWIRKLICHEN] " —
NLP im Verkauf

Vertriebliche Fiuhrungskrafte und Mitarbeiter/Innen, die ihre Entwicklung aktiv vorantreiben wollen

Wobei soll mich das Training unterstiitzen?

Das NeuroLinguistische Programmieren ist eine Kommunikationsmethode der besonderen Art. Sie kann |hnen, durch die Entwicklung Ihrer Personlichkeit und
Ihres Einfihlungsvermdgens, zu grofien Verkaufserfolgen helfen.

Welche Ziele werden mit diesem Training verfolgt? Welche Inhalte werden vermittelt?

Die Teilneh den...
e Terinenmenden * Der ,Rahmen® in dem Sie sich in einem Verkaufsgesprach bewegen

... erlernen die genaue Wahrnehmung und Verwendung von Sprache
* Die ,Kanale“, auf denen wir senden und die Kunden empfangen
... sind in der Lage, ihre Kunden mit in‘s Boot zu nehmen
* Ressourcevolles Auftreten in Problemsituationen
... verkaufen ,mit allen Sinnen*
. . . * Paradigmenwechsel: Neue Wege der Kommunikation mit Kunden finden
... vermeiden, sich selbst im Weg zu stehen

. arlerien und rutEsn @i Bediiiisee und SrEruneen der Kurdes Die innere Haltung des Verkaufenden, als Basis dauerhafter Verkaufserfolge

Wie lange dauert das Training und wann findet es statt?

Dauer: 2 Tage - Beginn am ersten Tag: 10:00 Uhr; Ende am zweiten Tag: 17:00 Uhr Termine finden Sie in unserer Ubersicht auf www.plum-partner de

Was kostet die Teilnahme an diesem Training?

Teilnahmegebiihr, inkl. Ubungs- und Arbeitsmaterial, pro Person: 749,00 € zzgl. 19% Mwst
Verpflegungs- und ggf. Ubernachtungskosten, pro Person: 275,00 € zzgl. 19% Mwst

Wie werde ich nach dem Training begleitet?

Holen Sie sich individuelle Unterstiitzung, die lhnen den Transfer in Ihre persdnlichen Arbeitsablaufe nachhaltig sichert. Innerhalb der ersten 12 Wochen nach der

Teilnahme nutzen Sie zwei 15-minitige Online-Coachings. Diese sind fir alle Teilnehmenden unserer offenen Trainings kostenfrei.
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