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PLUM & PARTNER
Die Denk[anstoss]geber

Vertriebstrainings: Juli— Dezember 2025

Nr. Trainingstitel Dauer Termin Durchfithrung | Denk[mal| Seite
V_010|Betriebswirtschaftliche Grundkenntnisse in der Gastronomie zweitégig | 11.-12.08.2025| Prasenz / Kéln 06
V_030|Verkauferische Exzellenz - der TOP-.Verkaufer dreitadgig | 01.-03.12.2025| Prasenz / Koéln 08
V_040|F.I.T. am Telefon, Teil 1 eintagig 31.07.2025 Digital 09
V_050|F.L.T. am Telefon, Teil 2 eintagig 21.08.2025 Digital 10
V_060|Fragetechnik zweitédgig| 11./18.09.2025 Digital 11
V_070|Handelsbetriebswirtschaft verstehen und anwenden zweitdgig | 25.-26.09.2025| Prasenz / Kodln 12
V_090(Kunden typgerecht zum Abschluss fihren zweitédgig | 22.-23.10.2025| Prasenz / Kéln 14
V_100{Nutzenargumentationstechniken zweitégig | 30.10./06.11.25 Digital 15
V_140{Schwierige Kunden fir sich gewinnen zweitégig | 13.-14.11.2025| Prasenz / Kéln 19
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