Verkaufen findet in erster Linie

BiOSfI‘U ki‘UI’GnCﬂyse: Mifeindnder Zum Verkd UfSCI bSChIUSS von mensch zu Mensch statt
Vertriebliche FUhrungskrafte und Mitarbeiter/innen die ihre berufliche Entwicklung aktiv vorantreiben wollen, um mehr Verkaufserfolge zu erzielen.

Das Training hilft Innen, Ihre individuellen Mdglichkeiten und Grenzen zu erkennen und Sie erfahren mehr Uber das ,Wesen* Ihrer Kunden. Es erleichtert das
Verstandnis fUr Erfolge und Misserfolge und Sie lernen, lhre persénlichen AbschlUsse zu steigern.

DI VEREnT - * 5 wichtige Schritte zur Selbsterkenntnis

salsticnieley ClelCalsi el AN S L * Verk&uferischer Einklang im Verhalten gegentber dem Kunden

... erkennen ihre verkauferischen Potenziale und kénnen diese ausschépfen Ermittlung abschlussverhindernder Vorurteile

... verbessern die Kommunikation mit, und das Verstandnis for ihre Kunden * Ermittlung des individuellen Kundenverhaltens

.. nutzen ,, die Umst@nde* beim Kunden, um sicherer und nachhaltiger zum ImIEinklangimit demiKundenzomiverkaufsabschiuss

Verkaufsabschluss zu gelangen

Daver: 1 Tag; 10:00 Uhr - 17:00 Uhr Termine finden Sie in unserer Ubersicht auf www.plum-partner de

340,00 € zzgl. 19% Mwst
70,00 € zzgl. 19% Mwst

TeilnahmegebUhr, inkl. Ubungs- und Arbeitsmaterial, pro Person:
Verpflegungs- und ggf. Ubernachtungskosten, pro Person:

Holen Sie sich individuelle UnterstUtzung, die Ihnen den Transfer in Ihre persénlichen Arbeitsabldufe sichert. Innerhalb der ersten 12 Wochen nach der
Teilnahme nutzen Sie zwei 15-minutige Telefoncoachings. Diese sind fur alle Teilnehmer unserer offenen Trainings kostenfrei.
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