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NLP im Verkauf T e T G e

Vertriebliche FUhrungskrafte und Mitarbeiter/innen die ihre berufliche Entwicklung aktiv vorantreiben wollen, um mehr Verkaufserfolge zu erzielen.

Das Neurolinguistische Programmieren ist eine Kommunikationsmethode der besonderen Art. Sie kann Ihnen, durch Entwicklung lhrer Persdnlichkeit und
Ihres EinfUhlungsvermdgens, zu groBen Verkaufserfolgen helfen.

Die Teilnehmer...
! ! * Der ,,Rahmen* in dem Sie sich bewegen

.. erflernen die genaue Wahrnehmung und Verwendung von Sprache . . i
* Die ,Kandale" auf denen Sie senden und lhre Kunden empfangen
... sind in der Lage, ihre Kunden mit in‘s Boot zu nehmen
* Ressourcevolles Auftreten in Problemsituationen
... verkaufen ,mit allen Sinnen®
. . . * Paradigmenwechsel: Neue Wege der Kommunikation mit Kunden gehen
... vermeiden, sich selbst im Weg zu stehen

.. erkennen und nuizen die Bedrfnisse und Erwarfungen der Kunden Die innere Haltung des Verkaufers als Basis dauerhafter Verkaufserfolge

Dauer: 2 Tage; Beginn am ersten Tag: 10:00 Uhr; Ende am zweiten Tag: 17:00 Uhr Termine finden Sie in unserer Ubersicht auf www.plum-partner de
TeilnahmegebUhr, inkl. Ubungs- und Arbeitsmaterial, pro Person: 599,00 € zzgl. 19% Mwst
Verpflegungs- und ggf. Ubernachtungskosten, pro Person: 249,00 € zzgl. 19% Mwst

Holen Sie sich individuelle UnterstUtzung, die Ihnen den Transfer in Ihre persénlichen Arbeitsabldufe sichert. Innerhalb der ersten 12 Wochen nach der
Teilnahme nutzen Sie zwei 15-minutige Telefoncoachings. Diese sind fur alle Teilnehmer unserer offenen Trainings kostenfrei.
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